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Kostensenkungs-Maßnahme: 
  
 ____________________________ 
 
_____________________________ 
 

 
Ziel:                            __________ Euro   
                                  o einmalig    o laufend 
Fertig bis zum            __________ 
Verantwortlich:           _____________________ 

Maßnahme Zeitbedarf?
 

Entstehende 
Kosten? 
 
 

Wer macht 
es? 
 

Bis wann? 
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Der Geist ist willig, aber das Tagesgeschäft ist hart. Von der Idee bis zur Umsetzung 
ist es ein steiniger Weg. Durch die Potenzial-Analyse sorgen Sie dafür, dass Sie Ihr 
Kostensenkungs-Programm auf die wichtigsten Punkte konzentrieren. 
 
Nun müssen Sie noch die Umsetzung der ausgewählten Maßnahmen sicherstellen. 
Kopieren Sie dazu für jede Maßnahme das beiliegende Formular. Dadurch 
konkretisieren Sie Ihre Idee zu einem realistischen Fahrplan und vervielfachen so die 
Umsetzungs- und Erfolgschancen. 
 
Notieren Sie ein konkretes Ziel in Euro. Fixieren Sie, bis wann Sie die Ersparnis 
realisiert haben möchten und wer für die Durchführung verantwortlich ist. 
 
Doch der Teufel steckt im Detail. Deshalb zerlegen Sie das Ziel in die notwendigen 
Zwischenschritte. Für jede Aktivität überschlagen Sie Zeitbedarf und anfallende 
Kosten. Da Ihre persönliche Zeit kostbar ist, gehen Sie sparsam damit um. 
Überlegen Sie deshalb, an wen Sie diese Aufgabe delegieren können und bis wann 
sie fertig sein soll. 

 


